




12 MOTIVOS PARA 
VENDER, 
RECOMENDAR E 
VISITAR O PALLADIUM 
HOTEL GROUP



TENDÊNCIAS DO 
TURISTA PÓS 

COVID-19



1
PREFERÊNCIA 
POR DESTINOS 
NACIONAIS NOS 
PRÓXIMOS 
MESES



2
TURISTA 100% 
CONECTADO –
PREFERÊNCIA 
POR 
AGENDAMENTO
S E CHECK IN 
ONLINE



4
PREFERÊNCIA 
POR HOTÉIS 
COM NORMAS E 
PROTOCOLOS DE 
SEGURANÇA 
BEM CLAROS



5
CONSULTORIA 
DO 
PROFISSIONAL 
DE TURISMO 
SERÁ MAIS 
IMPORTANTE



12 MOTIVOS PARA 
VENDER, 
RECOMENDAR E 
VISITAR O PALLADIUM 
HOTEL GROUP



1 
PROTOCOLO DE 
NORMAS 
SANITÁRIAS E DE 
SEGURANÇA 
COM 
CERTIFICAÇÃO 
PELA SGS



2 
HOTÉIS 
INCORPORADOS 
à NATUREZA E 
EXTENSOS, + 
DISTÂNCIA 
ENTRE OS 
HÓSPEDES



3 
ALL INCLUSIVE 
INFINITE 
INDULGENCE



4 
ENTRETENIMENTO 
PARA TODAS AS 
IDADES



5
ESTRUTURA DE 
PRAIA 
INCOMPARÁVEL



6
HOTÉIS 
PRÓXIMOS AOS 
AEROPORTOS



7
MARCAS 
PRÓPRIAS 
ZENTROPIA 
PALLADIUM SPA 
& WELLNESS, 
CHIC CABARET & 
RESTAURANT



8
INFRAESTRUTURA 
PARA PESSOAS 
COM DEFICIÊNCIA



9
ÁREAS 
EXCLUSIVAS 
PARA ADULTOS



10
FRIGOBAR COM 
REPOSIÇÃO 
DIÁRIA



11
TARIFA FLEX



12
PALLADIUM 
CONNECT 
O programa de 
fidelização do 
agente de 
viagem



OBRIGADO


